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Gleiche Wellenlange

Der Wechsel zu einem Okostromanbieter lohnt sich fiir Windkraft-Betreiber nicht nur
aus Imagegriinden. Wer den Verbrauch seiner Turbinen mit griinem Strom deckt,

spart oft auch Kosten.

Text: Oliver Lénker

Fast jeder Windmiiller kennt die Schi-
kanen der Stromkonzerne: Uberteuerte
Netzgebiihren, mafilose Blindstrom-Kos-
ten, doppelte Messpreise — wo es geht, nut-
zen EBon, RWE & Co. ihre Markemacht
zum Nachteil der Okoenergien aus. Umso
tiberraschender ist es, dass bis heute nur
wenige Betreiber den Stromanbieter ge-
wechselt haben. Fakt ist: Der Bezugsstrom
der meisten Windturbinen in Deutschland
stammt aus Kohle- und Atomkraftwerken
der grofien Energickonzerne.

Windkraft-Anlagen sind besonders in
Flautezeiten auf Strom aus dem Netz ange-
wiesen. Je nach Typ benétigen die Maschi-
nen Energie fiir die Betriebssteuerung,
Blattnachfiihrung, Rotorbeheizung oder
zum Anfahren der Turbine. Im
Mittelmaf verbrauchen die Oko-
kraftwerke rund 5.000 Kilowartt-
stunden pro Jahr, also etwas mehr
als ein durchschnictlicher Vier-
Personen-Haushalr.

Angst vor Schikanen
Die Okostromhindler haben
Deutschlands Windmiiller samt
ithren 15.387 Turbinen (Stand
31.Dezember 2003) als interes-
santes  Kundensegment lingst
entdeckt. Neben der Diisseldor-
fer Naturstrom AG hat auch die
LichtBlick — die Zukunft der
Energie GmbH aus Hamburg ei-
gene Tarife fiir den Verbrauchs-
strom von Windturbinen ent-
wickelt. Auflerdem bietet seit
dem vergangenen Jahr die Firma
Energyconsulting aus dem badi-
schen March eine Poollssung an
und kauft den Strom fiir die be-
teiligten Windpropeller bei den
Elektrizititswerken Schénau ein.
Maglichkeiten, dem ungeliebten
Regionalversorger den Riicken
zu kehren, gibt es also. Allein der
Mut zur Tar fehlt.

Der Sprecher des BWE-Be-
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treiberbeirats, Gerhard Jessen, erklirr die
geringe Wechselbereitschaft so: ,Die Be-
treiber wollen keine Schwierigkeiten mit
dem Netzbetreiber, besonders wenn neue
Projekte anstehen.” Auflerdem seien die
Kosten fiir den Strombezug in der Gesamt-
rechnung von Windparks cin kleiner Pos-
ten. Das geringe Einsparpotenzial und die
Aussicht auf Zoff mit den Netzmonopolis-
ten seien keine gute Motivation, um Zeit
und Nerven in einen Anbieterwechsel zu
investieren, glaubt Jessen.
LichtBlick-Sprecher Gero Liicking ver-
sichert, dass sich der Schrite trotzdem
lohnt. Der Beitrag zur Kostensenkung sei
Vor
Hintergrund der degressiven Férderung

zwar  vergleichsweise klein. dem

GRUNER MUHLENANTRIEB: Bislang nutzen nur wenige
Windmiiller Griinstrom fiir den Eigenstrombedarf ihrer
Turbine.

durch das Erneuerbare-Energien-Gesetz
miissten die Betreiber jedoch mit jedem
Cent kalkulieren. Das Risiko, nach einem
Wechsel Arger mit dem Netzbetreiber zu
bekommen, schiitzt Liicking als gering ein:
»Es gibt eine gesetzliche Garantie, dass die
Betricbsstrom-Licferung vollig unabhiin-
gig vom Netzbetrieb sein muss.“ Die Wind-
miiller miissten in diesem Punk: ,endlich
eine professionelle Sichtweise® entwickeln.

Fiir LichtBlick sind Windkraft-Betrei-
ber eine interessante Kundengruppe, weil
bei ihnen keine Uberzeugungsarbeit in Sa-
chen Okostrom notig ist. ,, Wir sind auf der
gleichen Wellenlinge®, so Liicking, ,mit
unserem Produkt passen wir viel besser zum
Image der Windkraft als die &rtlichen
Stromversorger.“ So ganz ist der
Funke allerdings noch nicht
iibergesprungen: Lediglich 54
Betreiber hat der Stromhindler
von der Elbe aktuell unter Ver-
trag. Auf Wunsch erstellt Licht-
blick interessierten Turbinen-Be-
sitzern ein individuelles Angebort
auf Basis der letzten Strom-
rechnung.

Die Naturstrom AG bietet
Windmiillern bereits seit dem
Jahr 2000 einen Okostromtarif
an. Das Angebot wurde damals
in Kooperation mit dem Bundes-
verband WindEnergie entwickelt
und stiefl zunichst auf reges
Interesse. Fiir Verstimmung sorg-
te dann eine Preisverdoppelung
des Bezugsstroms im Jahre 2001.
~Am Anfang wurden die niedri-
gen Tarife fiir Windmiiller von
uns subventioniert®, gesteht Oli-
ver Hummel, Geschiftsfithrer
der NaturStromHandel GmbH,
den damaligen Fehlerein, als wir
gemerkt haben, dass die Kosten
aus dem Ruder laufen, mussten
wir die Preise erhéhen.”

Heute versorgt Naturstrom

rund 150 Megawatt Windleistung
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mit Okostrom. ,Der Wechsel zu uns lohnt
sich vor allem fiir Windparks im Mittel- und
Hochspannungsbereich®, sagt Hummel.
Der Grund: Bei groffen Parks fallen die Mess-
kosten wegen des hohen Strombezugs deur-
lich geringer ins Gewicht als bei Einzelcurbi-
nen. Aufdie Hohe der Messkosten und Netz-
gebiihren hiitten die Stromanbieter jedoch
keinen Einfluss, klagt der Naturscrom-
Manager.

L Wir miissen die Gebiihren eins zu eins
an die Kunden weitergeben®, sagt Hum-
mel. Fiir Einzelturbinen mit niedrigem
Verbrauch sei das Einsparpotenzial daher
eher gering. Der Scrommanager hofft, dass
die Gerichte dem Messmonopol der Netz-
betreiber bald ein Ende bereiten. Dann
kénnten auch freie Anbieter oder Oko-
stromhiindler die Messungen des Bezugs-
und Einspeisestroms iibernchmen und den
Betreibern hohe Kosten ersparen.

Individuelle Vertrage
aushandeln

Einen anderen Weg als Naturscrom und
LichtBlick geht der Alleinunternehmer
Christian Meyer mit seiner Firma Energy-
consulting: ,Ich biete keine All-Inclusive-
Vertrige an, sondern verhandele fiir jeden
Windpark einen eigenen Netznutzungsver-
trag.” Dieses Procedere ist in der Grofiin-
dustrie schon lange iiblich und dort kennt

get your pro

Sie wollten

schon immer eine eigene Windkraftanlage betreiben? Dann kaufen
Sie sich |hre eigene Windkraftanlage bei GETproject!

Wir realisieren

sich Meyer bestens aus: Der Ingenieur war
selbst im Bereich Energiecontracting bei
der ehemaligen Preussag und bei MVV-
Energie titig und hat jahrelang Gas- und
Heizkraftwerke geplant.

Die individuellen Netznutzungsvertri-
ge haben gleich mehrere Vorteile, betont
Meyer. Zum einen bleibt der Windpark vor
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Uberraschungen wie doppelten Messkos-
ten verschont. Fiir gréffere Windparks ist
noch entscheidender, dass die Blindstrom-
kosten durch die eigene Regelung der Netz-
nutzung entfallen. Bis die Vertriige unter
Dach und Fach sind, dauert es meist Mona-
te. Zeigen sich die Netzbetreiber unkoope-
rativ, schaltet Meyer im Notfall auch auf
Energierecht spezialisierte Anwilte ein.
Die Kosten fiir den Strombezug kann
Energyconsulting durch Poolbildung sen-
ken. ,Durch die geschickte Mischung ver-
schiedener Windparks in einer Regelzone
kann die Zahl der Benutzungsstunden
deutlich gesteigert werden®, sagt Meyer. Bei
hoheren Abnahmevolumina sinken auch
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die Kosten. Ein weiterer Vorteil der Poolbil-
dung: Die Schwankungen beim Strombe-
zug einzelner Anlagen gleichen sich hiufig
aus, Lastprognosen kénnen so verbessert
und Netznutzungsrisiken minimierc wer-
den. In der Folge entfallen Risikoaufschli-
ge der Stromhiindler, was ebenfalls den
Geldbeutel der Windmiiller entlastet.

.Die meisten Bertreiber konnen ein
Drittel ihrer Scrombezugskosten einsparen,
wenn sie sich am Pool beteiligen®, ver-
spricht Meyer. In einem Fall habe er den
Preis sogar um 87 Prozent gedriickt. Zu-
sitzlich kénnen sich die Windpark-Besitzer
iiber einen Imagegewinn freuen, denn drei
Viertel des Stroms stammen von den Oko-
stromrebellen aus Schénau. Der Rest der
Energie kommt aus gasgefeuerten Kraft-
Wiirme-Kopplungs-Anlagen.

Die Firma Energyconsulting ist erst seit
einem Jahr im Geschift und versorgt be-
reits Windparks mit einer Leistung von
350 Megawatt mit griinem Strom. Fiir das
Planungsbiiro Denker & Wulf hat Meyer
gleich fiir fiinf Windparks die Netznut-
zungs- und Strombezugsvertrige ausge-
handelt. Das REpower-Tochterunterneh-
men ist mit den Leistungen zufrieden,
bestiitigt Ingenieur Tino Wiehoff: ,,Durch
die Poolbildung sind die Angebote
deutlich giinstiger als bei den groffen
Versorgern.” 4
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auf unserer Internetplattform alle relevanten Informationen, die Sie
brauchen, um erfolgreich in unsere Windkraftprojekte zu investieren.

Von bereits realisierten bis zu geplanten Projekten. Dazu eine Fiille
wichtiger und nitzlicher Informationen, z.B. den Investrechner.

zuverldssige Windkraftwerke ohne Fonds oder andere kostentreibende

Zwischenglieder. Direkt und giinstig. Mit guten Ertrdgen.

Wir aktualisieren

standig die Entwicklung der Projekte, so dafl Sie sich jederzeit tiber
den Stand und die Beteiligungsméglichkeiten informieren kénnen.
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